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Die Geschäftsfelder 

und Underwriting
stellen sich vor
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Ein perfektes Team für alle Herausforderungen

KI z.B. Leistungs-

bearbeitung Zahn

Vorsorge & 

Prävention, z.B. im 

Vorsorge-Budget

Service-Orien-

tierung z.B. mit 

direkten 

Ansprechpartnern 

in Gewerbe

Rentabilität und 

Profitabilität

Neue Geschäfts-

modelle z.B. mit 

der PrimeHome-

Police

Geschäftsfelder 
Komposit

Mensch

Mobilität

Prime 
Business

PrimeHome

Underwriting 
Sach

Persönlich und 

erreichbar, insbes. 

im Schadenfall

Schnelle Schaden-

regulierung
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Geschäftsfeld 

Mensch
Stephanie Kern

Zahnzusatz

Kranken-

haus-

zusatz

Unfall
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Gesundheitsreform: Warum das Geschäftsfeld Mensch jetzt Ihre 

wichtigste Sachversicherung ist.

• PZR-Turbo: Professionelle Zahnreinigungen werden 

innerhalb von 48 Stunden vollautomatisch reguliert.

• Speed in Unfall: Schnelle Liquidität durch 

Abfindungsangebote – unbürokratische Hilfe, wenn sie 

am dringendsten gebraucht wird.

Wir sind fachkompetent und nahbar!

• Echte Experten aus der Praxis: Unser Kranken 

Kompetenz Center besteht aus Profis direkt aus 

Zahnarztpraxen und Krankenhäusern.

Wir setzen auf Heilung und Prävention!

• Wir beteiligen uns an Sicherheit: Vorsorgebudget in 

der Unfallversicherung 

• Gesundheitslotse: Ärztekompass in 

Krankenhauszusatz und Unfallversicherung 

• Kümmerer: Helfer im Heilverlauf durch Rehamanager
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Geschäftsfeld 

Mobilität
Dr. Philipp Scharner

PKW

Scooter 

& Moped

Motorrad
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Was machen wir anders?

Wir sind schnell und unkompliziert!

▪ 90% der Schäden werden innerhalb von 24h 

angelegt

▪ Kennzeichen für Moped und E-Scooter 

versenden wir innerhalb von 24h

Wir sind erreichbar und persönlich!

▪ 90% der Anrufe nehmen wir innerhalb von 

60 Sekunden entgegen

▪ Net Promoter Score von 65

Wir setzen auf Qualität, nicht auf Billig!

▪ Unsere Partnerwerkstätten sind DEKRA-

zertifiziert

▪ Im Service arbeiten ausgebildete 

Versicherungskaufleute



4. Mai 2026 8

Geschäftsfeld 

PrimeBusiness
Carsten Tobien
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Geschäftsfeld 

Prime Home
Johannes Frosch
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Warum lohnt sich eine Zusammenarbeit mit uns?

Ein neues Geschäftsmodell für den persönlichen 

Vertrieb: PrimeHome-Police & PrimeHome-Berater

Echte Kombination aus Prävention & AllRisk-

Versicherungsschutz

Fokus auf 

qualitativ hochwertige Sachtarife 

mit Zielgruppe der EFH-Besitzenden

Überarbeitung

Haftpflicht, Hausrat und Wohngebäude in 2025

Hohe Servicelevel & echte Expertise

- ca. 2 Arbeitstage (Vertrag und Neuschaden)

- Tel. Erreichbarkeit 95 %, 80 % in 60 Sec. 

Kompetenz im Underwriting und Geschäftsfeld



Danke!


	Standardabschnitt
	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3: Ein perfektes Team für alle Herausforderungen

	1. Mensch
	Slide 4
	Slide 5: Gesundheitsreform: Warum das Geschäftsfeld Mensch jetzt Ihre wichtigste Sachversicherung ist.

	2. Mobilität
	Slide 6
	Slide 7: Was machen wir anders?

	3. PrimeBusiness
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10

	4. Prime Home
	Slide 11
	Slide 12: Warum lohnt sich eine Zusammenarbeit mit uns?
	Slide 13


